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CREDINTA, MUNCA SI PUTEREA VINDECATOARE A NATURII
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O viata ca un roman, scrisa cu
credinta sl munca
Dragii mei, daca ar fi sa rezum viata mea intr-un singur cuvant, as spune
ca este un roman. lar capitolul despre care vorbim astazi este cel legat de

plante.
Semnul destinului: Un vis in Piata 700

In anii 19861987, intr-o dimineatd de martie, m-am trezit dupa un vis
puternic, unul din acelea care te marcheaza. | I-am povestit mamei mele
imediat, pentru ca eu cred in vise si consider ca au un sens. Visasem ca ma
aflam in Piata 700 din Timisoara si ca vindeam plante si flori, desi atunci
aveam doar 23 de ani. La doua luni dupa acest vis, am cunoscut-o pe Ani,
cea care avea sa-mi devina sotie. M-a invitat la o petrecere, cum se faceau
pe atunci, si de acolo am inceput s& vorbim tot mai mult. li ascultam
povestile si mi-a spus ce ocupatie are ea si familia ei.

In clipa aceea, mi-am amintit visul pe care il avusesem cu ceva timp in
urma. Nu stiam ca tatal ei era ,imparatul plantelor”, cum era numit in acea
vreme de catre cei care aveau acest business. M-a fascinat tot ce-mi
povestea: cum primea acasa scrisori de multumire de la oameni, cum unii i
scriau si 1l rugau sa le faca diferite comenzi pe care apoi le trimitea in toata

tara.

~ Mi-a placut mult de sotia mea, inca de la inceput si cred ca si eu i-am
placut ei, cel putin asta am simtit in seara aceea, dupa care am inceput sa
ne vedem tot mai des. Era interesata de ocupatia familiei ei si, sincer, imi
spusese ca avea intentia de a-i calca tatalui sau pe urme. Asa am inceput si
eu sa adun plante, la inceput in cantitati mici, doar cat sa ma familiarizez.
Cand am strans mai multe, le-am dus & A A ™
tatalui ei, asta si ca sa-I impresionez, D G
recunosc, ceea ce am si reusit. Sa-| i
vazut voi, cum i se citea bucuria pe chip. gas 90 5
in sat, lumea stia ca mie imi place munca £, S& Sf |
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fac ceva, fac cu inima. Adunatul plantelor a devenit un hobby, chiar daca
eram obisnuit cu munca mai grea.

Ucenicia si drumul

anevoios al trenurilor

In 1989, Ani si cu mine ne-am casatorit,
jar ea mi-a propus sa merg cu tatal ei
prin tara, sa invat meseria care se facea
in familie. La scurt timp, socrul meu m-a
luat cu el sa vindem plante in targuri. O
surpriza care m-a impresionat a fost
| S A NSTy s Cand, dupa trei zile petrecute impreuna
in piata, mi-a spus Ca eI va pleca in alta piata, iar eu sa raman acolo singur,
sa vand. Mi-a placut ideea, desi eram
putin confuz, nu stiam daca ma voi
descurca sau nu. Exista un moment pe
care nu il voi uita niciodata: in 1990 am
ous jos, pentru prima data, sacul plin cu
nlante pe care il tot carasem cu mine in
orimele ture prin tara, in Piata 700 din
Timisoara. Nu pot descrie in cuvinte sentimentul acela. A fost, de fapt, visul
trait cu adevarat, exact asa cum il avusesem cu cativa ani inainte.

Pe atunci, eu personal nu eram bine vazut in satul sotiei mele, unde erau
mai multe familii care se ocupau cu plantele. Secretele meseriei treceau din
tata in fiu, iar cei din alt sat, cum eram eu, nu trebuia sa aiba acces la ele,
asa considerau ei. Cumva, cei vechi voiau ca toate informatiile si ,tainele”
despre plante si locurile din tara unde se vand cel mai bine sa ramana in
cercul lor. Socrul meu insa avea discutii cu mai toate aceste familii despre
care v-am povestit.

Vazand dificultatile pe care le intampinam cu satenii, am hotarat impreuna
sa mergem separat la drum sau, daca era in plan sa merg in aceeasi piata in




care mergea el, eu sa pornesc dupa 2-3 zile, tocmai pentru ca el stia locurile
bune pentru vanzare, unde era multa lume si aveai loc pentru 2 tarabe.

Imi amintesc bine prima experienta in Herculane, unde am vandut de 1000
de lei, bani ceausisti, iar el de 3000. Tin sa subliniez ca m-am descurcat bine,
avand in vedere cat de putina experienta aveam atunci.

Despre socrul meu pot sa spun ca era un om dedicat, foarte serios in tot
ce insemna afacerea cu plante. li placea sa colinde tara in lung si-n lat ca sa
gaseasca mereu locuri bune pentru vanzarea produselor. Mai mult de 4 zile
nu statea niciodata intr-un loc, oricat de bun ar fi fost acel loc; mereu cauta
altele noi, mereu era prezent la targuri, indiferent de distanta pe care o
aveam de parcurs.

Mult timp n-am inteles de ce nu imi spunea locurile bune pentru vanzare,
dar, mai apoi, am priceput motivul; trebuia sa avem siguranta ca vindem
atunci cand plecam pe drumurile tarii.

Prima piata cu adevarat buna pe care am descoperit-o a fost cea din Pitesti,
piata mare (CEAIR). s |

Acolo mi-a placut din toate punctele kL. B
de vedere: oamenii, locul, dar mai ales YR
faptul ca aveam o gazda buna, careia ii
plateam 20 lei pentru odihna, in fiecare
seard. Nu uit asta nici azi. In Pitesti am - B8
prins radacini vreo 7-8 ani. In tot acest 0%
timp am colindat si alte locuri, dar acolo intotdeauna m-am intors si tot
acolo am facut bani. Plecarile mele la vanzare erau, in primii ani, de cate 5-7
zile. Asteptam trenul spre casa ca sa pregatesc marfa pentru plecarile
urmatoare. Situatia s-a schimbat abia dupa ce am avut permis de conducere
SI masina.

Pot spune cu mana pe inima ca, timp de 8-10 ani am colindat toata tara,
din Sudrigiu pana in Mangalia. Am dormit in gari, cate 2-5 ore, in asteptarea
trenului urmator.
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Succesul de la malul marii si noi orizonturi

In 1994 am primit dreptul de a merge la Eforie Nord s& vindem plante in
locul lui Vasile Avramut, sau ,Decanul”, cum imi
place sa ii spun, bunicul sotiei mele, cel care,
practic, a pornit din sat mersul cu plante in toata
Tara Romaneasca. S-ar putea spune ca acela a fost
inceputul succesului mare care avea sa vina in
familia mea in urma efortului depus ani la rand.

La mare, am intalnit oameni care m-au incurajat
in ceea ce fac. Si multi straini veneau atunci, iar
vanzarile erau peste asteptari. Asta m-a impins sa
raman acolo in fiecare sezon cate 2—3 luni, impreuna cu sotia mea.

Norocul nostru a fost ca oamenii pe care deja ii invatasem, incepusera sa
culeaga plante pentru noi, pe care sotia mea le cumpara de la ei cat timp eu
eram plecat. Prima persoana care a lucrat cu noi a fost finul nostru, pentru
ca el stia cam tot ce stiam si eu, fiind mereu alaturi de mine la pregatirea
plantelor. lar cat timp eu si sotia eram pe litoral ca sa vindem, el ramanea

acasa Si s€ 0CUpa de eIe In 1990 s-a nascut fiul nostru bucurie mare pentru
ar | TNY *.m mine si pentru sotie, mai

"ales ca in prezent, el duce
== = Mai departe ceea ce noi am
ey Cladit. Pe atund, cum noi
; g’i? vindeam pe litoral, il
R~ .. tineam acolo cate jumatate
Sl din  sezon, iar restul
| ! timpului ramanea acasa cu
‘ B [unica lui.
Eram un om serios, iar lumea a vazut asta. In fiecare sezon, oamenii din
comuna sotiei mele erau dornici sa culeaga plante pentru noi. Eu ii plateam
pe loc, dupa ce le recoltau, iar o mare parte dintre plante le cumparam

toamna, cand se termina sezonul de la mare si veneam spre casa. In familia
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sotiei mele, plantele erau recoltate chiar de
catre ei, iar cand am venit eu cu ideea,
i dupa atatia ani, sa iau oameni care sa
. culeaga pentru mine, nu prea au fost de
m acord si nici deschisi la schimbare. Mi-au
; spus ca ,ce castigi la mere, dai pe pere” si
| ca ar fi mai bine sa procedam tot ca pana

atunci.

Concluzia mea a fost clara: trebuia sa
stau mai mult timp prin tara, sa vand mai
mult, iar acasa sa am oameni care sa ma
ajute ,pe 1anga mainile sotiei mele. In 1998
am luat permisul de conducere, iar acela a
fost momentul in care pot spune ca am prins & e e

cu adevarat aripi. Am inceput sa ma dezvolt mai repede pentru Ca puteam
merge peste tot cu masina. Un mare avantaj era ca nu mai trebuia sa duc
marfa separat, cu trenul, si sa o ridic seara din gari; acum aveam loc pentru
tot in masina.Prima investitie serioasa, in afara masinii, a fost o moara de
taiat plantele, deoarece pana atunci foloseam securile si
era un proces foarte greu.

Apoi am inceput sa merg dupa plante direct la oameni.
Avand masina, am gasit in toata tara oameni dispusi

. Sa recolteze pentru mine, cu conditia sa merg sa le
platesc. M-am tinut de cuvant de fiecare data si am respectat ceea ce le
promisesem, iar asta m-a ajutat enorm sa-mi cresc echipa de culegatori.

La inceput am cumparat o masina mica, dar dupa un an si jumatate am
fost nevoit sa o vand si sa iau una mai mare, in care sa incapa mai multa
marfa. Pe aceasta am cumpadrat-o pentru firma si am inceput sa bat tara-n
lung si-n lat ca sa vand in piete. Parea sa fie masina ghinioanelor mele,
mereu cu probleme si, dupa numai un an, am fost obligat sa o vand. Cu
putinii bani pe care ii aveam si cu economiile mele stranse am cumparat o




alta masina, mult mai buna, care mi-a fost de mare ajutor, dar pe care am
platit cat aproape doua apartamente in acea vreme. Deja, avand loc si mai
mult in masina, m-am obisnuit ca, o perioada lunga de timp, sa aduc acasa,
la intoarcerea de prin tara, tot felul de lucruri; am cumparat de la turci, am
adus cuptoare, unelte pentru gradina si tot felul de produse, ca sa recuperez
cheltuielile de pe drum.

Revolutia tehnologica si nasterea Aroma Plant

Am inceput sa fac tincturi, creme si siropuri din plante, in urma discutiilor
cu cativa oameni cunoscatori in domeniu care, vreme de mai multe zile, au
tot trecut pe la mine la taraba si au deschis subiectul. Pentru mine a fost o
noutate si o posibilitate realé de a creste afacerea.

Mol Ei stiau cat de rapide sunt
m beneficiile siropurilor, tincturilor si
i |otiunilor, pentru ca sunt usor de
i administrat, iar ei m-au invatat
pasii pentru a le produce si in ce
carti de specialitate pot gasi
informatii valoroase. Nu stiam ce sa
|

__ | e o=l cred la inceput, pentru va aveam
putine sortimente si stocuri mici, dar nu uit nici azi ca in primul sezon la

Eforie am ramas fara tincturi dupa doar trei saptamani, iar sezonul avea
doud luni. In 1998,m& aflam in tren spre Constanta, unde am intélnit o
persoana care avea un telefon mobil si vorbea la el. Eram extrem de curios,
nu mai vazusem asa ceva, si I-am intrebat cum a reusit sa isi cumpere unul,
pentru ca imi era foarte greu sa tin legatura cu sotia mea si cu copilul. Ca sa
pot vorbi cu ei, trebuia sa merg la primaria orasului unde ma aflam si sa cer
sa mi se faca legatura telefonica cu primaria din Buntesti, acolo unde familia
ma astepta sa ii sun. Din acel moment, cand am ajuns acasa, am mers direct
s cumpar telefoane mobile, ca sa putem tine lagatura mai usor. Asta a fost
un lucru nou si nemaipomenit de bun, pentru ca asa mi-am dat seama ca
era o oportunitate de a face comert mult mai usor.



Oamenii incepusera sa aiba telefoane si era, practic, mult mai simplu
pentru ei sa comande telefonic produsele, in loc sa trimita scrisori.

Din 2001-2002 am inceput sa angajez oameni, pentru ca, fiind mai mult
plecat prin tara, comenzile erau tot mai multe, vanzarile crescusera si
aveam nevoie de stocuri de produs finit. In 2002—2003 mi-am facut si mai
mult curaj, vazand ¢ incep sa apard magazine naturiste prin orase. Imi
amintesc si acum de doamna din Bacau, surprinsa de produsele mele. Mi-a
dat curaj, iar din acel moment am inceput sa intru RS =&
in fiecare magazin cu produse naturiste pe care il
vedeam in fata ochilor. In primii ani in care am
mers prin tara aveam putine sortimente de ceai.
Cand un client imi spunea perioada curei sale cu
ceai, eu ii puneammarta direct in pungi de hartie, = AT
in functie de nevoile lui. Mai tarziu, dupa ce am cumparat masina si am
inceput sa bat tara, pregateam deja sortimentele de ceai in pungi cu
gramaije fixe.

.+ In 2003 l-am cunoscut pe nea lon, care avea o
AROMA PLANT . . S . = .
— Bonchis — tipografie acasa, impreuna cu familia lui. El mi-a propus
-~ sa imi faca etichete pentru pungile cu ceai, si asta a
' schimbat complet aspectul produsului finit. In 2004 am
inceput sa construiesc prima hala, pentru ca aveam
hevoie de conditii ca sa pot lucra ordonat, cu un flux
| sanatos de productie.De atunci, ne-am dezvoltat rapid,

—==1 dar si implicarea mea si a familiei a fost pe masur.
in 2006 eram deja prezenti cu produsele

in cateva magazine, lucru care ne-a motivat
sa formam o echipa de agenti care sa duca
marfa si sa gaseasca si alte magazine noi
pentru produsele noastre. In 2007, unul
dintre clientii nostri multumiti, dupa ce a .
folosit produsele, a facut o recomandare intr-un ziar spre Aroma Plant. Acel
articol ne-a adus o mana buna de clienti, iar ei au adus alti clienti.




Vazand cat de importanta este reclama, in 2009 am inceput un contract cu o
televiziune, ceea ce ne-a facut mult mai cunoscuti la nivel de tara. Au urmat
vizite de la alte televiziuni, iar oamenii au primit cu drag ideea de a vedea ce
se intampla in firma, la fata locului. A fost un mare pas inainte, pentru ca
toti au putut vedea cu ochii lor locul unde se produc ceaiurile si produsele
lor de suflet.

Recunostinta si continuarea drumului

Astazi ma simt implinit si recunoscator pentru ceea ce am construit. i
multumesc lui Dumnezeu si ma rog ca fiecare bolnav care imi calca praqul
sa gaseasca nu doar alinare, ci si speranta. Mai departe, voi acorda dreptul
fiului meu sa duca aceasta afacere mai departe, convins fiind ca o va creste
Cu seriozitate si ca va ajuta oamenii in continuare, exact asa cum m-am
straduit si eu toata viata.

Cu mana pe inima va spun: am ajuns unde suntem astazi datorita oamenilor
care ne-au trimis scrisori, celor care ne-au sunat sa ne multumeasca dupa ce
au folosit produsele, si tuturor gandurilor bune primite necontenit. Toate
acestea ma bucura enorm. Cred cu tarie ca tot
ceea ce este bun pe pamant se intampla prin 1

voia lui Dumnezeu. Prin El vine binele, prin El
puterea plantelor ajunge sa i ajute pe oameni,
iar eu sunt recunoscator ca m-a ales safacparte ~ = — &
din planul Lui de vindecare a altor oameni aflati in nevoie.




